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un millon de euros de inver-
sion, y Validated ID, que cerrd
su ultima ronda por encima
delos dos millones.

Legalitas Lab, sin embargo,
se mantiene en proceso de le-
targo desde 2018, cuando el
despacho convoco su tercera
y ultima edicion. Fundado
tres afios antes, la incubadora
de la firma se financiaba a tra-
vés de acuerdos con socios de
la talla de Microsofty Wolters
Kluwer.

Por su parte, Attolon, pro-
veedor de servicios legales al-
ternativos de reciente crea-
cion, acaba de anunciar que
pone en marcha su propia
aceleradora, Reboot, una de-
nominacion que, en palabras
de su consejero delegado,
Carlos Guerrero, refleja la
idea que estd detras del pro-
yecto. “Nos definimos como
un ecosistema de legaltech y
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Matt Pollins, socio de CMS y director
comercial de Lupl.

‘ Dentons

Apuesta de los socios

Dentons fundd Nextlaw Labs en 2015, una aceleradora
que acttia como filial auténoma, propiedad de la firma,
con oficinas fisicas y virtuales por todo el mundo. Para
financiar los proyectos de esta iniciativa, el bufete cred
Nextlaw Ventures, un fondo de inversién en tecnologia
independiente, en el que Dentons es el inversor
principal. Ademas, segun fuentes del sector, una parte
importante de este vehiculo lo financian los propios
socios del despacho. Su ultima apuesta, de mayo de k
2021, fueron los 1,7 millones de euros que el fondo puso

enla‘start up’legal Libryo.

Diferentes vehiculos

0%

Fondos propios

La mayor parte de los despachos
reserva una partida del presupuesto
anual para financiar sus inversiones
en ‘legaltech; un porcentaje que no
suele superar el 5% de su facturacion.

de start up proveedores de
servicios legales alternati-
vos”, aclara el experto que ha
financiado con 50.000 euros
ellanzamiento.

El despacho espariol lider
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Aceleradoras

proyectos.

en facturacion, Garrigues,
aun no ha puesto en marcha
ningtn proyecto de acelera-
cién de start up legales. No
obstante, la firma presidida
por Fernando Vives no des-

Un proyecto compartido

14 millones de ddlares para poner en marcha Lupl, el
primer software legal en abierto. Con esta ronda de
financiacion la ‘legaltech; desarrollada por CMS, Cooley
y Rajah & Tann Asia, superaba, en enero de este afio, los
25 millones de ddlares para dar soporte a mas de 500
despachos y empresas de otros sectores que esperan
beneficiarse de forma conjunta. CMS cuenta con una
participacién del 46% en Lupl, que estd repartida entre

las firmas del despacho, con porcentajes acordes a su
facturacion dentro de la matriz. La inversion total de
CMS en el proyecto supera los diez millones de euros.
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Doble angulo

Dan Jansen, consejero delegado de Nextlaw.

Algunas firmas, como Cuatrecasas,

Dentons, KPMG Abogados y Attoldn,
han creado sus propias aceleradoras
o incubadoras para desarrollar estos

Vehiculos corporativos

Hay firmas legales que deciden crear
fondos de inversion corporativos en

los que son los propios socios los que
inyectan parte del capital destinado a

financiar la innovacién.

cuida su apuesta por el legal-
tech, destinando, en los lti-
mos cinco afios, 55,1 millones
de euros, algo més del 3% de
sus ingresos anuales a desa-
rrollar herramientas innova-

Miguel Angel Villanueva, responsable de
Legdlitas LAB.

‘ Auren

Vinculo con |0 Digital

En noviembre de 2020, la consultora tecnolégica 10
Digital se integré en Auren. La operacion, en si, no fue
una adquisicion sino que se integraron los servicios de
la compafifa en la firma, su personal y los clientes. Asi,
pasaron a ser 100% propiedad del despacho. En
concreto, la consultora se integré en Auren Digital,
perdiendo su denominacién. Tras la operacion, Auren
incorporo a Pedro Moreno, consejero delegado de |0
Digital, y a Paula Garcia Marina y Juan José Martin
Beltran, hasta ahora directivos de la consultora como

NUEVOS SOCIOS.

doras de este tipo.

No obstante, la forma de fi-
nanciar la adquisicion de una
legaltech, entrar en su capital,
desarrollar internamente los
proyectos o acelerar iniciati-

L 4 Legalitas

Desde 2010, las
‘start up’ legales han
levantado un total
de 4.960 millones
de euros

En el periodo que
comprende los
ultimos cinco aiios
se han creado 1.741
‘legaltech’

vas ajenas a la firma varia mu-
cho entre los despachos.

Papel de los socios
En Dentons, el éxito o fracaso
delaapuesta por unauotrale-

El laboratorio en ‘stand by’

En 2015, la Fundacién Legaélitas presenté un proyecto
dirigido a emprendedores del sector juridico: Legalitas
LAB. El objetivo de esta iniciativa era poner en marcha
una incubadora para acelerar el desarrollo de ideas
empresariales en el mercado legal. Y hasta 2018 lo
consiguieron. Desde entonces, el laboratorio del
despacho se encuentra en ‘stand by’ Asi quedd, en
estado latente, tras la convocatoria de la tercera

edicion. Hasta ese momento contaban con socios
como Microsoft, la fundacion Wolters Kluwer y socios
inversores que les ayudaban a financiar la iniciativa.

Mario Alonso, presidente de Auren, juntoa,
Paula Garciay Pedro Moreno, socios dela firma.

‘ Baker McKenzie
DarlamanoalalA

El pasado 24 de mayo, Baker McKenzie anunciaba el

En el caso de Ecija, la apuesta por el ‘legaltech’ tiene un
doble angulo. De un lado la inversién en proyectos
internos y, de otro, el empleo de tecnologia legal en
proyectos para clientes. En el primer caso, la firma
cuenta con un presupuesto especifico para inyectar en
tecnologia. En el segundo escenario es el cliente el que
asume el coste. Ademas, por el modelo descentralizado il :

de Ecija, cada oficina se encarga de financiar la Ben Allgrove, responsable global de
innovacién, que posteriormente pueden redundar en el innovacion y desarrollo de Baker McKenzie
beneficio de otras regiones.

acuerdo a tres afios para ser el despacho que trabaje en
exclusiva con la empresa de software SparkBeyond.
Con sede en Nueva York, la ‘legaltech’ combina
experiencia legal con datos, ciencia de datos y
aprendizaje automatico. La asociacion se centra en tres
areas principales: servicios legales impulsados por
inteligencia artificial, ampliar las iniciativas probono del
bufete y el uso de datos para mejorar las propias
operaciones ejecutadas por la firma legal.

Alejandro Tourifio, socio director de Ecija.



