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‘JURI'DICO

El sector legal da sus primeros
pasos para convertirse en 4.0

Conectar los procesos con sistemas basados en la inteligencia artificial o el ‘big data’ es aiin un suefio para
los bufetes, pero éstos ya empiezan a coquetear con una tecnologia que permite ahorrar costes y tiempo.

Laura Saiz. Madrid
Desde hace unos pocos afnos
se habla de que las empresas
4.0, aquellas cuyos procesos
productivos estan interco-
nectados gracias al uso com-
binado del Internet de las Co-
sas, la inteligencia artificial o
el big data, lideraran la cuarta
revolucion industrial. En mu-
chos sectores, ya es toda una
realidad para las grandes
multinacionales y, poco a po-
o, los despachos de abogados
estan empezando a coquetear
con este tipo de herramientas,
aunque aun queda mucho ca-
mino por recorrer para poder
ser considerados bufetes 4.0.
Uno de los aspectos en el
que mas se esta trabajando en
el sector legal es la gestion de
ladocumentacion, fundamen-
tal para el trabajo de un aboga-
do, pero tediosa y complicada
de organizar. Por ejemplo, en
Gomez-Acebo & Pombo se es-
pera ahorrar hasta un 15% de
tiempo con laimplantacion de
un software de automatiza-
cion de documentos, que
transforma la base de datos de
conocimiento del despacho
en textos inteligentes que faci-
litan la produccién rapida de
documentacion personaliza-
da. “La nueva herramienta
permite descargar alos aboga-
dos de tareas mecanicas para

Dreamstime

Varias empresas han desarrollado software especifico para los despachos de abogados.
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ma, el despacho podra ahorrar
en costes de transcripcion, ga-
nar velocidad en la gestion do-
cumental y, de esa forma, re-

ducir los plazos de entrega”,
comentan. DigaLaw ha sido
desarrollado por una empresa
espafiola, SpeechWare, por lo
que cuenta con el vocabulario
necesario para un bufete na-
cional.

Y es que labarrera lingiiisti-
ca es uno de los problemas
que mas se estan encontrando
los despachos que se han ani-
mado a probar este tipo de he-
rramientas. Asi, Francesc
Muiioz, responsable de tec-
nologias de la informacion de
Cuatrecasas, lamenta el es-
fuerzo mayor que tienen que

realizar los despachos espa-
fioles a la hora de implantar
una tecnologia que no ha sido
entrenada para este idioma.
En su caso, estan trabajando
desde hace unos meses con la
tecnologia basada en inteli-
gencia artificial de Kira Sys-
tems, que aplican para la revi-
sion de contratos en procesos
de due diligence.

Revisién
“Una vez bien probada la he-
rramienta estimamos ahorros
entre el 50y el 70% del esfuer-
z0 de revision de los contratos,
reduciendo asimismo el ries-
goy los plazos”, comenta Mu-
floz, que explica que, por
ejemplo, Kyra identifica sin
problemas la clausula de cam-
bio de control, “andlisis tipico
arealizar en todaoperacion de
compraventa de empresas”.
También indicado para las
due diligences es Lumninance,
herramienta basada en la in-
teligencia artificial que ha si-
do desarrollado por un grupo
de expertos de la Universidad
de Cambridge. Esta herra-
mienta, que han implantado
despachos como Pérez-Llor-
ca, Uria Menéndez u Ontier,
ayuda a realizar de manera
mas rapida y eficiente el tra-
bajo gracias al analisis de la in-
formacion.

OBLIGACION

El 84% de los despa-
chos estadouniden-
ses considera

que la implantacion
de la inteligencia
artificial es una
obligacién estratégica
para la firma.

Otra de las herramientas
que mas atencion esta desper-
tando es Data Forecast, una
solucién tecnoldgica basada
en el big data que ha sido de-
sarrollada por Ecija. Permite
predecir en un porcentaje
cercano al 90% el riesgo san-
cionador en materia de pro-
teccion de datos, para lo que
toma como base la informa-
cién publicada tanto por la
Agencia Espafiola de Protec-
cion de Datos (AEPD) como
por el Centro de Documenta-
cion Judicial (Cendoj).

“El software no solo ejecu-
ta el algoritmo base, sino que
ademas obtiene de manera
semiautomatica la informa-
cion, la analiza, la procesa, la
relaciona y la sistematiza en
atencion a la norma infringi-
da, el precepto infringido y la
propuesta econdémica de
sancion, prediciendo tam-
bién la cuantia econdémica
estimada de la sancién”, ex-
plican desde Ecija. Ademas,
Data Forecast permite cono-
cer el plazo estimado para
que la AEPD y la Audiencia
Nacional resuelvan sobre un
determinado procedimiento
atendiendo a la época del
afio, complejidad del supues-
to y articulos de la norma so-
bre los que se basa el propio
procedimiento.

Aunque son los despachos de abogados los que lideran
buena parte de las soluciones tecnolégicas que se estan
implantando en el sector, son muchas las ‘start up’ que

herramientas avanzadas la mejor opcién para encontrar
su nicho de mercado. Las ideas son de lo mas variado,
pero todas tienen en comtin el hecho de que consiguen

bien completar mediante el uso de la tecnologia algtin
caso menor o las primeras etapas de una disputa
judicial, lo que facilita la resolucién de problemas

han encontrado precisamente en este tipo de o bien agilizar los procesos en asuntos muy complejos o juridicos.
Personalizacion Plataforma pararecaudar | Casarse por Internet Un ‘marketplace’
de documentos legales dinero para un juicio a través de un notario online de abogados

Mas de 12.000 usuarios se han registrado

en el primer afio en Esparia de ‘Wonder Legal,
una ‘start up’ de origen francés que ofrece un
centenar de modelos de documentos legales
facilmente personalizables. El objetivo para

el proximo afio es doblar el nimero de textos
redactados por juristas y profesionales

del Derecho, asi como ampliar el nimero

de paises en los que esta presente,

lo que facilitara la internacionalizacion

de las pymes, ya que podran tener una base
de datos de documentos para cumplir

con ciertos aspectos mercantiles para

su desembarco en estos mercados.

Aunque en Estados Unidos es una préactica
bastante extendida, en Espafia no existia

la posibilidad de recaudar dinero para pagar
los costes de un juicio. Apoyandose en este
modelo, tres jévenes catalanes lanzaron

en junio ‘Seedjustice.org, que cuenta con

el apoyo del llustre Colegio de Abogados

de Sabadell y la Fundacién Internacional
Baltasar Garzén. Sin embargo, no todo

el mundo puede presentarse a este programa,
ya que solo aceptan causas que puedan afectar
auna comunidad o a la sociedad en sentido
amplio, es decir, las que se consideran litigios
estratégicos para la defensa del bien comun.

Hoy, muchas personas encuentran el amor por
Internet, pero ya es posible casarse a través

de la Red. Aungue el 30 de junio deberifa haber
entrado en vigor una reforma del Cédigo Civil
que faculta a los notarios a tramitar el
expediente matrimonial sin necesidad de acudir
al Registro Civil, una enmienda presentada en
el Senado a Ultima hora ha pospuesto la entrada
en vigor a 2018. Bajo esta premisa, se ha
lanzado ‘Bodayaa; que permitird a las parejas
presentar toda la documentacion por Internet,
escoger la fecha que mejor les convenga para

ir al notario y celebrar el enlace de su boda civil
sinacudir al Registro Civil como hasta ahora.

Méas de 5.000 abogados colaboran

en laactualidad con ‘Easyoffer' en toda
Espafia, una plataforma legal que permite
alos clientes obtener gratuitamente hasta tres
presupuestos en su busqueda de un asesor,
que se encuentra clasificado segtin

su especialidad y su localizacién.

El objetivo de esta ‘start up; que fue creada

por los hermanos daneses Thomas y Martin
Andersen, es alcanzar en 2018 la cifrade
10.000 clientes mensuales; desde 2015 cuando
se lanzé laempresa, casi 30.000 personas
han cerrado la contratacién de un profesional
mediante ‘Easyoffer:



